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@ Resumen Ejecutivo

El Ministerio de Economia, a través del Vi-
ceministerio de Integracién y Comercio
Exterior y de la Direcciéon de Administra-
ciéon del Comercio Exterior (DACE), presen-
ta esta guia especializada para orientar al
exportador guatemalteco en el aprove-
chamiento del Tratado de Libre Comercio
entre Guatemala y Perd.

El Tratado entrd en vigor el 1 de julio de
2026, después de un proceso iniciado
con su suscripcién en 2011 y la firma de
un Protocolo de actualizaciéon en abril de
2025. Su aplicacién establece nuevas con-
diciones para el intercambio comercial en-
tre ambos paises, mediante la reduccién
o eliminacién de aranceles para determi-
nados productos y la definicion de reglas
para facilitar las operaciones comerciales.

Entre 2022 y 2025, el intercambio comer-
cial bilateral acumulé mas de US$941 mi-
llones. En 2025, Guatemala exporté a Peru
bienes por US$73.9 millones e importé
productos por US$165 millones. Estas ci-
fras permiten dimensionar la relacién co-
mercial existente y las oportunidades para
ampliar la participacion de los productos
guatemaltecos en el mercado peruano.

El Tratado contempla beneficios arance-
larios para distintos sectores productivos.
Entre los productos con oportunidades de
acceso preferencial se encuentran medi-
camentos, articulos de plastico, papel y
cartén, productos de confiteria, detergen-
tes, jabones y preparaciones alimenticias.
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También incluye productos agropecuarios
y agroindustriales, como frutas, hortali-
zas, especias, bebidas y productos de flo-
ricultura, asi como prendas de vestir y ar-
ticulos textiles. Las condiciones de acceso
varian segun la clasificacion arancelaria
y las disposiciones aplicables a cada pro-
ducto.

Para aprovechar estas preferencias, los
exportadores deben conocer las reglas de
origen, identificar correctamente la clasi-
ficacion arancelaria de sus mercancias y
cumplir con los requisitos sanitarios, fito-
sanitarios, técnicos, de etiquetado y docu-
mentacion exigidos para ingresar al merca-
do peruano.

La guia reune informacion sobre las princi-
pales disposiciones del Tratado, los secto-
res y productos con potencial exportador,
las condiciones arancelarias y los procedi-
mientos que deben considerarse antes de
realizar una operacion comercial. También
incorpora ejemplos de ahorro arancelario
y un caso practico de exportacion de pepi-
nillos y aceitunas en conserva, que permite
comprender como se aplican estos requi-
sitos.

Esta publicacion ofrece una referencia prac-
tica para que las empresas guatemaltecas
conozcan las condiciones de acceso al mer-
cado peruano, identifiquen oportunidades
comerciales y planifiquen sus operaciones
de exportacion con mayor informacion y
certeza.

Guia del exportador 3
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Carta de Ministra al publico

La entradaenvigor del Tratado de Libre Comercio entre Guatemala
y Perq, el 1 de julio de 2026, representa una nueva oportunidad
para ampliar la presencia de los productos guatemaltecos
en Sudamérica. Después de un proceso que comenzd con su
suscripcidon en 2011, hoy contamos con un instrumento comercial
que establece condiciones preferenciales para que mas empresas
puedan explorar este mercado y diversificar sus destinos de
exportacion.

Aprovechar estas oportunidades requiere conocer las condiciones
que establece el Tratado y comprender cémo se aplican a cada
producto. Las preferencias arancelarias pueden representar
una ventaja para las empresas guatemaltecas, siempre que sus
mercancias cumplan con las reglas de origeny los demas requisitos
exigidos para ingresar al mercado peruano.

Con ese proposito, el Viceministerio de Integracion y Comercio
Exterior, a través de la Direccion de Administracion del Comercio
Exterior (DACE), elaboré esta guia especializada. Enellaencontraran
informacion sobre las condiciones arancelarias, la clasificacion de
mercancias, lasreglas de origeny los requisitos técnicos, sanitarios,
de etiquetado y documentacién que deben considerarse antes de
exportar. También incorpora un ejemplo practico de exportacion,
que permite comprender cémo se aplican estos procedimientos.

En el Ministerio de Economia trabajamos para que los acuerdos
comerciales de Guatemala se traduzcan en oportunidades que
puedan ser aprovechadas por empresas de distintos tamafios
y sectores productivos. Facilitar el acceso a informacion clara
y orientacién técnica es parte de ese esfuerzo para que los
exportadores puedan evaluar nuevos mercadosy tomar decisiones
con mayor certeza.

Espero que esta guia sea una herramienta util para quienes
desean iniciar o ampliar sus operaciones comerciales con Peruy
que contribuya a que mas productos guatemaltecos encuentren
oportunidades en este mercado.

| Gabriela Garcia
Ministra de Economia de Guatemala

-
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4. Introduccion

sta guia tiene como propdsito orientar

al exportador guatemalteco en el uso

practico del Tratado de Libre Comercio

entre Guatemala y Perd. Su objetivo es

explicar los principales pasos, requisitos
y procedimientos que deben considerarse para
exportar productos guatemaltecos al mercado
peruanoyaprovechar sus beneficios arancelarios,
siempre que se cumplan las reglas de origen,
la documentacion exigida y las condiciones de
ingreso aplicables.

6 Guia del exportador
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A Tratado de Libre Comercio entre la Republica
de Guatemala y la Republica del Peru.

5.1 ;Qué son los Tratados
de Libre Comercio?

Los Tratados de Libre Comercio (TLC) son acuer- ) . i
dos entre paises que establecen condiciones Pais de destino: Peru

para facilitar el intercambio comercial. Entre sus - ]

principales beneficios se encuentra la reduccién Tratado vigente: Tratado de Libre
o eliminacién de aranceles para determinados Comercio entre la RepUblica de
productos, siempre que se cumplan las condicio- Guatemala y la Republica del Peru.
nes establecidas en cada acuerdo.

Paises que incluye: Guatemala y Peru.

Guia del exportador 7
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5.2 Antecedentes

Las negociaciones del Tratado de Libre
Comercio entre Guatemala y Peru
comenzaron en 2010, como parte de un
proceso comercial entre Peru y varios
paises centroamericanos. Guatemala
particip6 en la primera ronda de
negociaciones, celebrada en Lima del 8 al
12 de noviembre de ese afio.

Después de cuatro rondas de negociacion,
el proceso concluyé en octubre de 2011y
el Tratado fue suscrito el 6 de diciembre
de ese mismo afio en la Ciudad de
Guatemala. Posteriormente, el Congreso
de la Republica de Guatemala lo ratifico el
23 de julio de 2013.

Sin embargo, su entrada en vigor quedd
pendiente debido a diferencias comerciales
entre ambos paises, que dieron lugar a
una consulta ante la Organizacién Mundial
del Comercio (OMC). Durante ese periodo,
Perd no completd su proceso interno de
ratificacion.

BALANZA COMERCIAL

GUATEMALA CON

Millones de US ddlares 2020-2025

. ® ®

GUATEMALA
EXPORTA

En febrero de 2024, Guatemala manifestd
su interés en reactivar el Tratado. A partir
de entonces, ambos paises desarrollaron
una hoja de ruta y nuevas reuniones
técnicas que permitieron acordar un
Protocolo de actualizacién, firmado en
Lima el 23 de abril de 2025.

Tras completar los procedimientos
correspondientes, el Tratado de Libre
Comercio entre Guatemalay Peru entr6 en
vigor el 1 de julio de 2026, mas de catorce
afos después de su suscripcion original.

El intercambio comercial entre Guatemala
y Perd ha mantenido una relacién activa
durante los ultimos afos. Las siguientes
graficas presentan la evolucién de las
exportaciones e importaciones y permiten
conocer el comportamiento del comercio
bilateral antes de la entrada en vigor del
Tratado.

@8 exportaciones Importaciones
200
150
100

50

-50
-100
=150

-396 530

2020 2021 2022 2023

Fuente: Politica y Anélisis Econédmico con Datos del Banco de Guatemala, 2026.
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A abril 2026
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Importaciones

US$ 41.3 millones
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Exportaciones
US$ 19.0 millones

Saldo Comercial

US$ -22.3 millones

-513
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EXPORTACIONES
DE GUATEMALA CON

Por producto

Cifras en millones de US$ y %

A abril Variaci6n Variacién
Producto (US$ mznf - 2026 interanual interanual a {2053—62';25}
Al {US§ millones) 2024-2025 abril 2025-2026

W Azicar 216 23 -55.6% -78.2% 3.0%

) O ooy e 19.1 6.2 2.0% -10.3% 27.3%
Insecticidas, fungicidas

(b ke 5.5 0.9 40.1% -13.9% 12.5%

4 ﬁ Azucares y articulos de confiteria 4.3 1.0 33.3% -32.2% 16.1%

e gt soriicog 22 14 -23.1% -32.4% 25.4%

8= Los demas 20.8 3.8% 28.3% 4.8%

Fuente: Politica y Anélisis Econédmico con Datos del Banco de Guatemala, 2026.

IMPORTACIONES
DE GUATEMALA CON

Por subpartida

Cifras en millones de US$ y %

A abril Variacién Variacion
Subpartida mﬂzpis 4 2026 interanual interanual a abril (zogl?—ggzs)
(L s (US$ millones) (2025-2024) 2025-2026

1 m Frutas frescas, secas o congeladas 34.6 6.1 50.4% -19.7% 34.4%
2 e o  Grasasy aceites comestibles 31.6 8.2 135.8% 53.7% 129.2%
3 Preparados a base de cereales 10.9 3.6 9.0% -9.0% 33.2%
4 Productos farmacéuticos 7.5 2.3 29.3% -26.1% 33.0%
5 .ﬂﬂ Manufacturas diversas 7.3 1.8 19.7% -49.6% 20.3%

@ Los demas 73.0 19.3 -19.8% -25.8% 3.8%

L e o [ as | e | e | ians

Fuente: Politica y Anélisis Econédmico con Datos del Banco de Guatemala, 2026.

Estas graficas muestran los principales productos que Guatemala y Pera intercambian
comercialmente y permiten identificar posibles oportunidades de exportacion. Antes de
seleccionar un producto, es importante evaluar la demanda en el mercado peruano y
verificar los requisitos que debe cumplir para ingresar a ese pais.

Guia del exportador 9
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5.3 Objetivo del Tratado

El Tratado de Libre Comercio entre Guatemala y Peru
establece un marco de reglas para facilitar y ampliar
el intercambio comercial entre ambos paises. Entre
sus objetivos se encuentran mejorar las condiciones
de acceso a los mercados, brindar mayor certeza a las
operacionescomercialesyreduciroeliminarlos aranceles
aplicables a determinados productos. También establece
disposiciones sobre procedimientos aduaneros, reglas
de origen, medidas sanitarias y fitosanitarias, servicios,
inversion y solucién de controversias, entre otras
materias.

Estas condiciones buscan facilitar el comercio de bienes
y servicios y generar nuevas oportunidades para las
empresas guatemaltecas y peruanas.

5.4 ;:Qué contiene el Tratado de Libre Comercio
entre El Peru y Guatemala?

El Tratado establece disposiciones aplicables a diferentes aspectos de la
relacién comercial entre Guatemala y Peru. Para el exportador, entre las
principales materias que regula se encuentran las siguientes:

* Comercio de bienes: Establece las condiciones para la reduccion o elimi-
nacion progresiva de aranceles entre ambos paises.

* Reglas de origen: Define los criterios que debe cumplir un producto para
ser considerado originario y acceder al trato arancelario preferencial.

* Facilitacion del Comercio y Procedimientos aduaneros: Establece dis-
posiciones para simplificar los tramites y facilitar el ingreso y salida de
mercancias.

10 Guia del exportador
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* Cooperacion y Asistencia mutua en Asuntos aduaneros: Contem-
pla mecanismos de colaboracién administrativa y técnica entre las
autoridades aduaneras de ambos paises para facilitar la aplicacién
de la legislacién correspondiente.

* Medidas sanitarias y fitosanitarias: Incluye disposiciones relacio-
nadas con la inocuidad de los alimentos y la proteccién de la salud
animal y vegetal.

* Obstaculos técnicos al comercio: Regula aspectos relacionados con
reglamentos técnicos, normas y procedimientos de evaluacion de la
conformidad.

* Propiedad Intelectual: Contempla disposiciones relacionadas con
la proteccidn de los derechos de propiedad intelectual entre ambos
paises, entre ellas:

« Compromisos internacionales: Reafirma las obligaciones estable-
cidas en el Acuerdo sobre los Aspectos de los Derechos de Propie-
dad Intelectual relacionados con el Comercio (ADPIC) de la Organi-
zacion Mundial del Comercio.

* Trato nacional: Establece que los titulares de derechos de un pais
deben recibir en el otro un trato no menos favorable que el otor-
gado a sus propios nacionales en materia de proteccién de la pro-
piedad intelectual, conforme a las disposiciones aplicables.

* Innovacion y acceso al conocimiento: Reconoce la importancia
de proteger la innovacion tecnoldégica y promover la difusion del
conocimiento en beneficio de productores y usuarios.

* Servicios, inversion y compras publicas: Establece disposiciones
aplicables al comercio de servicios, las inversiones y la participacién
en procesos de contratacién publica.

* Administracion del tratado y solucién de controversias: Establece
los mecanismos para administrar el acuerdo y atender las diferen-
cias que puedan surgir entre ambos paises.

Guia del exportador 11
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El Tratado esta estructurado de la siguiente manera

CAPITULO DESCRIPCION
Preambulo
Capitulo 1 Disposiciones Iniciales y Definiciones Generales
Capitulo 2 Acceso a Mercados de Mercancias
Capitulo 3 Reglas de Origen y Procedimientos de Origen
Capitulo 4 Facilitacién del Comercio y Procedimientos Aduaneros
Capitulo 5 Cooperacion y Asistencia Mutua en Asuntos Aduaneros
Capitulo 6 Medidas Sanitarias y Fitosanitarias
Capitulo 7 Obstaculos Técnicos al Comercio
Capitulo 8 Defensa Comercial
Capitulo 9 Propiedad Intelectual
Capitulo 10 Contratacién Publica
Capitulo 11 Politica de Competencia
Capitulo 12 Inversién
Capitulo 13 Comercio Transfronterizo de Servicios
Capitulo 14 Entrada Temporal de Personas de Negocios
Capitulo 15 Solucién de Controversias
Capitulo 16 Transparencia
Capitulo 17 Administracion del Tratado
Capitulo 18 Excepciones
Capitulo 19 Disposiciones Finales
Protocolo al Tratado de Libre Comercio entre la Republica de Guatemala y la Republica del Pera
Anexo al Protocolo al Tratado de Libre Comercio entre la Republica de Guatemala y la Republica del Peru
Origen
Anexo 3.1 Reglas de origen especificas
Anexo 3.16 Certificado de Origen
k Anexo 3.17 Declaracion de Origen

12 Guia del exportador
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5.5 ;:Como aprovechar un TLC: paso a paso?

Para acceder a los beneficios previstos en el Tratado, el exportador debe
verificar las condiciones arancelarias y no arancelarias aplicables a su producto.

A. MEDIDAS ARANCELARIAS B. MEDIDAS NO ARANCELARIAS

Verifique las reglas de origen.

Su producto debe cumplir con los requisitos de origen establecidos
en el TLC para acceder al beneficio arancelario. Esto puede impli-
car que sea totalmente obtenido en Guatemala, que cumpla con
un cambio de clasificacién arancelaria, un porcentaje de contenido
regional o un proceso productivo especifico, segun corresponda.

e I

Importante: No todo producto elaborado en Guatemala califica au-
tomaticamente como originario. Debe verificarse la regla especifi-
ca aplicable a cada mercancia.

Identifique el inciso

arancelario de su producto.
Para determinar correcta-
mente la clasificacion de la
mercancia, puede apoyarse

Verifique los requisitos sanitarios y fitosanitarios.
en un agente aduanero y con-

Segun el tipo de producto, consulte los requisitos establecidos

W

sultar la informacion disponi- por las autoridades peruanas correspondientes:

ble en Guatemala y en Perd, * SENASA: Para productos agropecuarios.

a través de la Superintenden- * SANIPES: Para productos y recursos hidrobioldgicos.

cia Nacional de Aduanas y * DIGESA: Para determinados alimentos y bebidas procesados in-
de Administraciéon Tributaria dustrialmente.

(SUNAT). Gestione los certificados sanitarios o fitosanitarios correspon-

dientes ante las autoridades competentes en Guatemala, cuando
sean requeridos.

Obtenga el certificado de origen: Este documento permite acre-
ditar que el producto cumple con las reglas de origen estableci-
das en el Tratado para acceder al beneficio arancelario.

Consulte el procedimiento aplicable y el modelo de certificado en

la pagina del Ministerio de Economia. Segun las disposiciones co-

'D'I rrespondientes, pueden intervenir el exportador y las entidades
= autorizadas para su emisién o certificacion.

Ui
@ Prepare y entregue la documentacion a su comprador.
Segun el producto y las condiciones de la operacién comercial,
Verifique el arancel puede necesitar:
aplicable. * Factura comercial.
Confirme si, de acuerdo con * Licencia de exportacion.
el Tratado, su producto pue- * Lista de empaque.
de ingresar a Perud con un * Documento de transporte.
arancel preferencial o aran- * Certificado de origen.
cel cero. * Declaracién aduanera de exportacién.

* Certificados sanitarios o fitosanitarios, cuando corresponda.
Coordine con su comprador la entrega de los documentos nece-
sarios para realizar los tramites aduaneros en Peru y solicitar el
trato arancelario preferencial, cuando corresponda.

Guia del exportador 13
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5.6 Sectores de la exportacion

Entre los sectores que pueden encontrar oportunidades comerciales en el mercado
peruano se encuentran:

=\

i =

Acuicultura y Pesca Manufacturas

Servicios Vestuario y Textiles

Estos sectores son ejemplos de las actividades que pueden aprovechar las
condiciones comerciales del Tratado. Las oportunidades especificas dependen de
la demanda del mercado peruano, el precio, la calidad, la capacidad de produccion
y el cumplimiento de los requisitos aplicables a cada producto o servicio.

5.7 Productos con Potencial Exportador

El Tratado establece diferentes condicio-
nes de acceso arancelario para los pro-
ductos guatemaltecos que ingresan a
Peru. Segun su clasificacion arancelaria,
algunos pueden beneficiarse de arancel
cero desde la entrada en vigor del acuer-
do, mientras que otros estan sujetos a
periodos de reduccién gradual.

A continuacion, se presentan tres cate-
gorias de acceso arancelario y ejemplos
de los productos incluidos en cada una.

14 Guia del exportador
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5.7.1. Acceso libre (0% arancel)

Son productos que pueden ingresar al mercado
peruano sin pagar aranceles desde la entrada en
vigor del Tratado, siempre que cumplan con las
condiciones establecidas.

Entre ellos se encuentran:

* Azucary productos de confiteria.

* Rosas.

* Frijoles y hortalizas.

* Maiz dulce para siembra.

+ Datiles, higos, mangos, naranjas, fresas,
ciruelas y manzanas.

* Manufacturas de plastico.

+ Determinados medicamentos y productos
farmacéuticos.

+ Papely cartén.

* Manufacturas de aluminio.

5.7.2. Acceso con desgravacion de 2 a 5 ailos
Son productos cuyos aranceles se reducen
gradualmente durante periodos de dos a cinco
anos, de acuerdo con el calendario establecido
en el Tratado.

Entre ellos se encuentran:

* Manzanas, papayas, duraznos, papas, arvejas
y peras.

+ Téverde, cerealesy jugos.

+ Determinados medicamentos.

+ Aditivos preparados para cementos,
morteros y hormigones.

* Caucho endurecido.

* Cuerosy pieles.

+ Joyeria.
* Ventiladores de mesa.
* Naipes.

* Cepillos de dientes.

Guia del exportador 15
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5.7.3. Acceso con desgravacion de 7 a 15 aios
Son productos cuyos aranceles se reducen
gradualmente durante periodos de siete a quince
afos, segun las condiciones y plazos establecidos
en el Tratado.

Entre ellos se encuentran:

+ Tocino, papas y pifias.

* Aguay aguardientes de agave.

+ Diversos medicamentos.

+ Tintes, pinturas, champus y dentifricos.

+ Betunes, cremas y preparaciones similares
para el calzado.

+ Desodorantes corporales y antitranspirantes.

* Articulos de plastico y manufacturas de

caucho.
* Madera aglomerada y papel.
+ Calzado.

* Manufacturas de vidrio, hierro y acero.

+ Calentadores de agua, hornillos, parrillas y
asadores.

* Vehiculos con tracciéon en las cuatro ruedas.

* Muebles de metal, maderay plastico.

+ Boligrafos y lapices.

Importante: Los productos mencionados son ejemplos. Para conocer el
arancel aplicable, el exportador debe verificar el inciso arancelario especifico
de su mercancia, el calendario de desgravacion correspondiente y el
cumplimiento de las reglas de origen del Tratado.

™
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5.8 Ejemplo de ahorro arancelario

Un exportador envia a El Perd en un contenedor de 20 pies dos
productos: de pepinillos en conserva y aceitunas en conserva sin
Tratado de Libre Comercio (TLC), pagaria un arancel de 9% sobre
el valor de la mercancia. Con TLC y cumpliendo reglas de origen,
paga 0%. La mercancia tiene un valor de US$65,000.00 FOB esto
representa un ahorro de US$5,850 para el comprador, lo que hace
al producto guatemalteco directamente mas competitivo.

@ Valor de la mercancia US$65,000 US$65,000
Arancel aplicado 9% 0%
€5 Pago dearancel US$5,850 US$0

Ahorro arancelario estimado:

Este beneficio representa una reduccion en el costo de importacion
para el comprador peruano y puede mejorar la competitividad de
los productos guatemaltecos en ese mercado.

Importante: El calculo es ilustrativo. El arancel aplicable y el ahorro
efectivo deben verificarse segun la clasificacion arancelaria de
cada producto, las condiciones del Tratado y la base de valoracién
aduanera correspondiente.
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5.9 Requisitos técnicos, etiquetado
y normas aplicables en Peru

Ademas de cumplir con las condiciones arancelarias del
Tratado, los productos guatemaltecos deben atender
los requisitos establecidos por las autoridades peruanas
para su ingreso y comercializacion. Estos varian segun el
tipo de mercancia.

Entre los principales aspectos que debe verificar el ex-
portador se encuentran:

* Etiquetado: Los productos deben cumplir con las dispo-
siciones peruanas aplicables a su categoria. En el caso
de los alimentos procesados, pueden incluir informa-
cién en espafol, datos del producto y del importador,
informacion nutricional y advertencias publicitarias,
cuando correspondan. Entre las normas de referencia
se encuentran el Codigo de Proteccidon y Defensa del
Consumidor (Ley N.° 29571), la Ley de Promocion de la
Alimentacién Saludable (Ley N.° 30021) y las disposicio-
nes sanitarias aplicables.

Empaque y embalaje: Los materiales utilizados deben

ser adecuados para el producto y cumplir con las re-

% gulaciones peruanas correspondientes. Es importante
2 verificar los requisitos del empaque comercial, el em-

balaje para transporte y, en el caso de alimentos, los
materiales que entran en contacto directo con ellos.

Reglamentos técnicos y evaluacion de la conformi-
dad: Algunos productos deben cumplir con reglamen-

_@ tos técnicos especificos y pueden requerir ensayos,
1 certificados u otros procedimientos para demostrar su
conformidad. El exportador debe consultar los requisi-
tos aplicables a su mercancia antes de realizar el envio.

Para conocer las disposiciones correspondientes, se re-
comienda consultar a las autoridades peruanas compe-
tentes, segun el producto, y coordinar con el importador
o su agente aduanero la documentacion necesaria.

18 Guia del exportador




. s 2 8 " 8 0 0 0 0B O B E R
* + & @ & 8 B 8 8 e 8 e e P S e e e e

® & & % 4 & 2 & =8 B 8 " 8 S 8 B " B B B "W

o OELA g,

Ministerio de e
Economia _ GUATEMALA
Viceministerio de Integracién EXPORTA

y Comercio Exterior

%,
%
B

g qo"o

%

v
Aremh” ‘

Antes de realizar una exportacién, es importante

verificar que el producto cumpla con las condiciones

necesarias para ingresar al mercado peruano y, cuando corresponda,
acceder a los beneficios del Tratado de Libre Comercio.

El exportador debe confirmar:

1. Clasificacion arancelaria: Que el inciso arancelario utilizado
corresponda correctamente al producto.

2. Reglas de origen: Que la mercancia cumpla con los criterios
establecidosenel Tratadopararecibireltratoarancelariopreferencial.

3. Requisitos de ingreso: Que se cumplan las disposiciones sanitarias,
fitosanitarias y técnicas exigidas por Peru, segun el producto.

4. Documentacién: Que se cuente con los documentos necesarios para
realizar los tramites de exportacién e importacion.

La informacidn incorrecta o el incumplimiento de estos requisitos puede
ocasionar el rechazo o la retencion de mercancias en aduana, retrasos,
costos adicionales, pérdida del beneficio arancelario y, en determinados
casos, sanciones conforme a la legislacién aplicable.

Se recomienda contar con la asesoria de agentes aduaneros en
Guatemala y Peru para verificar los requisitos correspondientes antes
de realizar el envio.
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5.11 Ejemplo practico completo: exportacion de pepinillos
y aceitunas en conserva originarias de Guatemala a El Peru.

A continuacidn, se presenta un ejemplo paso a paso
que ilustra cémo aplicar la informacion de esta guia
en un caso real con transporte maritimo:

Exportacion de pepinillos y aceitunas en

conserva en un contenedor de 20 pies Beneficio arancelatio

Sin TLC: 9%

Pepinillos fese =% Aceitunas Arancel general del

en conserva '. . en conserva Con TLC: ] 00/
Inciso arancelario: Arancel preferencial del 0

- 2001.90.10.00 Aplicable bajo el TLC entre Guatemala y Pert,

siempre que se cumplan las reglas de origen.

E/ Reglas de origen especificas (Anexo 3)
Importante:

Inciso arancelario:

2001.10.00.00

Deben experimentar una transformacion que permita

2m1 -10.00.00 > clasificarlos en la subpartida 2001.10, partiendo de materiales
Pepinillos en conserva de otros capitulos arancelarios.

Deben experimentar una transformacién que permita
20_01 -90.10.00 ) clasificarlas en la subpartida 2001.90, partiendo de materiales
Aceitunas en conserva de otros capitulos.

No se obtiene el origen
preferencial si se utilizan
aceitunas no originarias,
frescas o conservadas

provisionalmente, clasificadas
en las partidas 07.09 0 07.11.

origen guatemalteco. Es necesario verificar de dénde provienen sus ingredientes y si el

| No basta con envasar un producto en Guatemala para que automaticamente tenga
proceso de elaboracién cumple la transformacién exigida por el TLC.

@j En palabras sencillas:

INSTITUCION RESPONSABLE EN GUATEMALA:

DOCUMENTOS REQUERIDOS:

* Licencia de Exportacion MINECO-DACE clasificacién y aprovechamiento del

® Factura comercial
Lista d TLCy firma autorizada del Certificado de origen.
* Lista de empaque
L MAGA/VISAR - certificado fitosanitario en la
® Conocimiento de embarque )
Ventanilla Unica para las Exportaciones - VUPE

® Certificado de origen
* Declaracién aduanera de exportacién Agente Aduanal- Declaracion Unica

o . N Centroamericana de Exportacién
® Certificado fitosanitario

20 Guia del exportador
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Una vez definido el transporte y tiempos de
entrega, el agente aduanero genera la decla-
racion y se procede a realizar la exportacién.

EMISION DE DECLARACION UNICA )
CENTROAMERICANA DE EXPORTACION:

%@ TRAMITE CORRESPONDIENTE EN DESTINO:

Requisitos Sanitarios y de Inocuidad Requisitos Aduaneros y Documentarios
(DIGESA) (SUNAT)

e Registro Sanitario: Tramitado a través * RUC Activo y Habido: Con la condicién
de la Ventanilla Unica de Comercio Ex- de importador en la SUNAT. Visitar:
terior (VUCE) Visitar: https://www.vuce. https:// www.sunat.gob.pe
gob.pe antes de la comercializacién. e Factura Comercial y Lista de Empa-

*  Andlisis de Laboratorio: Resultados fisi- que: Detallando lotes, marcas y canti-
coquimicos y microbiolégicos del produc- dades exactas.
to que aseguren su inocuidad. e Documento de Transporte: Conoci-

* Informacién Técnica: Declaracién de in- miento de embarque (Bill of Lading),
gredientes, aditivos (cédigos SIN/Codex), guia aérea o carta porte.
tipo de envase y vida util. * Certificado de Origen: Opcional para

acogerse a preferencias arancelarias
por tratados comerciales




:Qué son éQueesla

los aranceles? clasificacion arancelaria?
Los aranceles son pagos que se hacen Es la nomenclatura internacional esta-
alingresar un producto a otro pais. Nor- blecida por la Organizacién Mundial de
malmente, los paga el importador en el Aduanas, basada en una clasificacion
pais de destino, salvo que compradory de las mercancias conforme a un siste-
vendedor acuerden algo diferente. ma de codigos de 6 digitos.
@ Banano/Platano inciso arancelario 0803.10.01

0803.10.01
03 Partida @O Subpartida) ( 01 Fraccion )

Clasificar bien el producto ayuda a saber
cuanto arancel paga, qué permisos necesita
y si puede tener beneficios por un tratado
comercial.

S S SN NS
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@A Enlaces de paginas de interés

PAIS DE ORIGEN: GUATEMALA ll

Entidad ;Qué hace?

El Ministerio de Agricultura, Es la autoridad que emite los documentos oficiales que exigen los
Ganaderia y Alimentacion (MAGA) paises destino para permitir el ingreso de productos agropecuarios
guatemaltecos.

Viceministerio de Sanidad Es el viceministerio de MAGA responsable de garantizar que los productos
Agropecuaria y Regulaciones (VISAR) agropecuarios que salen del pais cumplan con los requisitos sanitarios y
fitosanitarios.

Superintendencia de Administracién Cobra impuestos y regula aduanas en Guatemala.

Tributaria (SAT)
Ministerio de Economia (MINECO) Regula el comercio, la industria y las exportaciones.
Ventanilla Unica para las Es una ventanilla nica donde se hacen tramites para exportar.

Exportaciones (VUPE)

Ministerio de Salud y Asistencia En donde se tramitan los certificados de libre venta y certificados
GOCIa| MSPAS sanitarios para los productos de consumo humano. )

T

PAIS DE DESTINO: PERU

¢Qué hace?

Superintendencia Nacional de Controla el despacho aduanero, verifica la declaracién de valores,
Aduanas y de Administracién aplica los impuestos correspondientes (aranceles, IGV) y autoriza la
Tributaria (SUNAT) nacionalizacién de la carga

https://www.sunat.gob.pe

Ventanilla Unica de Comercio Centraliza y simplifica los permisos y tramites de control de mercancias
Exterior (VUCE) restringidas emitidos por diferentes ministerios. Puedes acceder a ella a
https://www.vuce.gob.pe través del https://www.vuce.gob.pe/

Ministerio de Comercio Exteriory Disefia, conduce y ejecuta la politica nacional de comercio exterior y
Turismo (MINCETUR) supervisa el funcionamiento general de la plataforma

https://www.gob.pe/mincetur

Direccién General de Medicamentos, | Autoriza la importacién de productos farmacéuticos, dispositivos médicos
Insumos y Drogas (DIGEMID)_https:// | y sanitarios
www.digemid.minsa.gob.pe

Servicio Nacional de Sanidad Agraria Controla el ingreso de productos y subproductos de origen animal y

(SENASA) https://www.gob.pe/ vegetal para proteger la sanidad agraria
senasa )

\_

Guia del exportador 23




o OF LA g,
8,

A v % | Ministerio de
> Economia
A X * [ Viceministerio de Integracién

e, i Cararci Bt
041'5"'* y Comercio Exterio

«a,{o

PAIS DE DESTINO: PERU

Entidad

GUATEMALA
EXPORTA

il

¢Qué hace?

Ministerio de la Produccion
(PRODUCE)

https://www.gob.pe/produce

Regula las actividades de las industrias pesqueras, manufactureras y de la
micro y pequefia empresa

Ministerio de Transportes y
Comunicaciones (MTC)

https://www.gob.pe/mtc

Regula los equipos de telecomunicaciones que ingresan al pais

Direccion General de Salud

(DIGESA)
https://www.digesa.minsa.gob.pe

Ambiental e Inocuidad Alimentaria

Organo técnico normativo del Ministerio de Salud (MINSA) de Peru
que actia como la Autoridad Nacional en salud ambiental e inocuidad
alimentaria

Organismo Nacional de Sanidad
Pesquera de Peru (SANIPES)

https://ww.gob.pe/sanipes
\_

Su misién es garantizar la sanidad e inocuidad de todos los recursos y
productos hidrobiolégicos (pescado, mariscos, especies de acuicultura)
destinados al consumo humano, asi como de los alimentos y productos
veterinarios que se usan en la acuicultura

J
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